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Cycle 010C :
Concept, Etapes, Themes & Programmation

Paris, le 21 avril 2021

15-40 Partners vous présente un nouveau cycle de réflexion appelé Odyssée.

Odyssée est le fruit d’une réflexion collective sur 10 sujets impactant I'entreprise dans le contexte actuel et
pour l'anticipation de son avenir. Le cycle 010C que nous vous proposons se déclinera en 10 entretiens,
publiés dans les prochaines semaines sur le compte LinkedIn de 15-40 Partners.

L'idée de nommer ce cycle Odyssée - ou par son acronyme 010C - est ancré dans les Métamorphoses d’Ovide,
avec deux composantes. D’abord, la nécessité pour I'entreprise en temps de crise de se métamorphoser ou
de se réinventer. Ensuite, le périple d’Ulysse aux confins de la Méditerranée, avec ses différentes épreuves
sont structurantes d’une identité. Ainsi, ce périple, basé sur ces épreuves et métamorphoses, nous a inspiré
pour baliser dix étapes de la vie de I'entreprise ou de I'entrepreneur.

Notre objectif est double : d’une part, selon les étapes de la vie de I'entreprise, aborder les grands sujets qui
préoccupent le management et d’autre part, exprimer nos analyses en les plagant dans une perspective
résolument dynamique et en suggérant des actions concrétes pour nos clients.

Cette synthése se base sur la consultation d’une centaine de Dirigeants sur les préoccupations des
entrepreneurs et des actionnaires, et la mise en place d’une dizaine d’ateliers avec les consultants et
partenaires de 15-40 Partners pour réfléchir et formuler les principaux enseignements.

Les points de vue (position papers) 010C publiés sur le compte LinkedIn de 15-40 Partners, autour d’'étapes
et de theémes spécifiques abordés, sont donc le fruit de ces échanges, débats et réflexions.
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Ainsi, chaque étape de I’O10C correspond a un moment de la vie de I'entreprise.

Cette chronologie révéle la pertinence de plusieurs thémes. Prenons trois exemples :
e Concept : le changement de business modele grace a la digitalisation,
Compétitivité : l'accélération de la relocalisation tout en restant compétitif,
Contribution : la raison d’étre et le modus vivendi de I'entreprise contributive...

Ci-dessous, les 10 étapes thématiques de '0O10C :

Cohérence

Contribution Concept

Compliance 0 1 Oc Clientéle

Cycle de Vie

Entreprise/
Ciblage Entrepreneur

Collaboration

Contréle Compétitivité

Conquéte
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La publication des points de vue concernant les différentes étapes de I'O10C se fera de maniére
hebdomadaire entre avril et juin selon le programme suivant :

Cycle 010C

21-avr 28-avr 05-mai 12-mai 19-mai 26-mai 02-juin 09-juin 16-juin 23-juin 30-juin  07-juil
Introduction X
Cohérence X
Concept X
Clientéle X
Collaboration X
Conquéte X
Controle X
Ciblage X
Compliance X
Contribution X
Synthése X

La derniére publication 010C proposera un recueil succinct des conclusions au niveau de chaque étape avec
un document de synthése disponible sur notre site web www.15-40partners.com.

15-40 Partners : un conseil en stratégie pas comme les autres et animé par notre devise
15-40 Partners : analyser, prioriser, réaliser, gagner !

A propos

15-40 Partners réunit 9 consultants et dirigeants experts de leurs industries et de leurs fonctions. Ils se
focalisent principalement sur le Private Equity Europe et les Corporates Mid-Cap, pour :

e concevoir et mettre en ceuvre la transformation du business model (RSE, digital, ...)

o développer des stratégies de création de valeur (marques, expérience client, virtual selling)

e optimiser les performances top et bottom-line (poches de croissance, quick wins, benchmarking...)
15-40 Partners est présent en Europe continentale, avec des équipes a Paris, Milan, Hambourg et Madrid.

Contact business: alain.aubouin@15-40partners.com + 33 6 78 32 20 74
Contact presse : coralie.magnin@15-40partners.com +33 6 09 09 90 19
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