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Analyser, prioriser, réaliser, gagner !

.... Communiqué de presse...
Paris, le 15 mars 2021

En observant les joueurs professionnels de tennis, mentalement et tactiquement trés préparés pour
gérer les situations d’adversité et de pression, des consultants et dirigeants experts de leurs industries
et de leurs fonctions ont créé la nouvelle structure de conseil 15-40 Partners pour assurer a leurs
clients un service gagnant. En effet, sur le terrain des marchés complexes et chahutés d’aujourd’hui,
étre en permanence en réactivité ne permet pas d’avoir toujours un coup gagnant, et encore moins
un jeu d’avance.

« Au tennis a 15/40, le joueur moyen a une probabilité de 1% de gagner son service » remarque Alexius
Feit — Partner Fondateur. « Pour le TOP 100 ATP, ¢ 15/40, la probabilité de service gagnant se situe
autour de 30%. Le seul joueur actuel ayant une probabilité supérieure a 50%, c’est Nadal. 15-40
Partners réunit toutes les compétences pour anticiper et faire profiter ses clients des situations de
changement créateur de valeur.»

Les professionnels de 15-40 Partners sont spécialisés sur les enjeux de transformation d'entreprise, de
stratégies de création de valeur et d’optimisation des performances. lls interviennent comme
catalyseurs de changement auprés des Private Equity Mid Cap, des Corporates et des Start-Up.

« Dans le Venture Capital, les programmes de coaching sont souvent focalisés sur le capital financier »
souligne Coralie Magnin — Partner Co-Fondatrice. « 15-40 Partners inclut également le capital humain
et prépare ses clients via des diagnostics forces/faiblesses, sur des questions d’organisation et de
gouvernance dans I'optique de création de valeur pour toutes les parties prenantes. »

A propos

Créé en 2021, 15-40 Partners réunit 10 consultants et dirigeants experts de leurs industries et de leurs
fonctions. lls se focalisent principalement sur le Private Equity mid-cap et les Corporates européens,
pour :

e concevoir et mettre en ceuvre la transformation du business model (RSE, digital, ...)

e développer des stratégies de création de valeur (marques, expérience client, virtual selling)

e optimiser les performances top et bottom-line (poches de croissance, quick wins, benchmarking...)
15-40 Partners est présent en Europe continentale, avec des équipes a Paris, Milan, Hambourg et
Madrid.

Contact business: alain.aubouin@15-40partners.com + 06 78 32 20 74
Contact presse : coralie.magnin@15-40partners.com +33 609 09 90 19

15-40 Partners : analyser, prioriser, réaliser, gagner !

www.15-40partners.com

inC A f|


https://www.linkedin.com/company/15-40-partners
https://twitter.com/ContactPartner2
https://www.facebook.com/15-40-Partners-100765492055616/
mailto:alain.aubouin@15-40partners.com
mailto:coralie.magnin@15-40partners.com

